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QUI SOMMES-NOUS?|
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Fondéee en 1954
Plus de 60 ans d’'existence
Propriéte regionale

depuis ses debuts
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10 avions

en opéeration
Beech 1900 et King Air
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Servuces offerTs

» Evacuation aéromédicale

» Nolisement

» Vols cédulés Rouyn-Noranda-Québee et
Montréal-Gatineau-Peterborough-Wate I

» Services de rampe et comptoir

» Logistique et enfreposage de mqnghandweﬁ
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Propair c'est :
» 90 employes

» Une base d Rouyn-Noranda
et a Dorval

» Un partenaire de choix
dans de nombreux secteurs
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VALEURS DE L ENTREPRISE‘

Humanisme
Compeéetence
Engggemen’r
Esprit d’équipe
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HISTORIQUE |

» Propair : fournisseur privilégié du territoire cri de juin 1996
a décembre 2012 pour I'évacuation aéroméedicale

» Plus de 7 200 évacuations médicales avec le peuple cri
depuis 1996

» La concurrence pousse Propair a abandonner
ce marché en 2012

/%POPA/

e
AMBULANCE
7=




RAISON D!ETRE.DU RNARIAT
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» Air Creebec et Propair cohabitent sans probléme depuis
plus de 20 ans sur le territoire du nord

» L'appel d'offres du Consell cri de la santé et des services
sociaux de la Baie James est |'occasion de joindre nos forces :

» Propair : Expertise en évacuations meédicales;

» Air Creebec : Connaissance approfondie de la clientele des
patients et installations partout sur le territoire

» Le domaine de |'aviation est un marché ou la concurrence est tres forte.

» Dans un tel contexte, il est plus avantageux de créer des
partenariats que de se faire concurrence.

» En créant un partenariat, on s'assure de répondre aux besoins

ﬁ/ des clients selon les spécialités de chacun des partenaires. B
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‘ FACTEURS,DE SUCCES |
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» La communauté Cri avait besoin d'un service d'évacuation aéromédicale = * ,
d un co0t raisonnable. A
o

» Air Creebec voulait s'assurer que la communauté bénéficie d'un service —
efficace et de qualité.

» Propair a développé€ une expertise dans ce domaine et opéere des
appareils qui permettent d’offrir le service a un co0t raisonnable.

Le partenariat a permis aux intervenants
de répondre a leurs besoins respectifs
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‘ AVANTAGES |

» Prix avantageux pour la communauté Ciri
» Partage d’'expertise entre les deux entreprises

» Utilisation des appareils de chacun des partenaires
afin de répondre aux besoins des clients

» Efficacité opérationnelle de chacun des partenaires
en fonction de leurs champs d’'expertise
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EN RESUME |
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MERCI

Etienne Lambert= Président
wWww.propadair.ca
819 762-0811
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